Tauschgeschafte mit Dill

Antiquitdtenhandler Denzinger setzt seit 1929 auf die Faszination des Einzelstiicks

GroBe Namen wie Max Slevogt,
Ernst Ludwig Kirchner, Max Pech-
stein oder Auguste Renoir waren
die ersten Stiicke von Herbert Den-
zinger: 1929 erdffnete der damals
24-jdihrige Vergolder seinen Kunst-
handel in der Neustadter Hauptstra-
Be, der heute von seinem Enkel
Martin Denzinger gefiihrt wird.

Wenn Otto Dill in Geldnoten war -
im Jahr der Weltwirtschaftskrise kei-
ne Seltenheit - tauschte er Uberliefe-
rungen zufolge seine Bilder gegen
die handgefertigten Spannrahmen
der Firma Denzinger. Eines der frii-
heren Glanzsticke in Denzingers
Sammlung, die Frihlingsland-
schaft* von Ernst Ludwig Kirchner,
hatte er trotz persinlicher Ein-
schrankungen vorfinanziert, bis das
Budget der Pfalzgalerie Kaiserslau-
tern einen Ankauf ermdglichte.
Noch heute werde das Bild wegen
seines einzigartigen Zustands in der
Fachwelt geschatzt.

Der behutsame Umgang mit Wer-
ken und Stiicken ist auch die Devise
von Martin Denzinger, der den
Kunst- und Antiquititenhandel heu-
te fiihrt. Trotz schwieriger wirtschaft-
licher Rahmenbedingungen will er
die Firma, wie er selbst sagt, mit ,ho-
hem Qualititsanspruch®™ weiter 1m
sinne seiner Familie fiihren. Fair ein-
kaufen und fair verkaufen® sei dabei
der Grundgedanke.

Denzinger verdankt einen GroR-
teil seiner Erfahrung nicht zuletzt sei-
ner langjdhrigen Tatigkeit als Restau-
rator fir die Staatliche Schlbsser-
und Gairtenverwaltung. .Da lernt
man, welche Arbeit in den Stiicken
steckt. Das und die lange Geschichte
jedes einzelnen Stiicks ist es, was sie
so unverwechselbar und einzigartig
macht”, umschreibt er die Liebe zu
Jseinen” Antiquititen. Einige davon
stehen seinen Angaben nach sogar in
Museen. Fiir Spitzenqualitdt gibt es
immer einen Markt", ist Denzinger
zuversichtlich fiir die Zukunft. Man-
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Stolz auf die Tradition seiner Firma: Restaurator Martin Denzinger vor

seinem Geschift in der HauptstraBe,

che Stiicke wie antike Teppiche oder
seltenes Porzellan beispielsweise
miisse er erst gar nicht in den Laden
stellen, trotzdem finde sich schnell
ein Liebhaber. .In der Szene spre-
chen sich die echten Raritdaten
schnell rum®, erkldrt er.

Auch fiir das kommende Jahr peile
er mit seinen vier Mitarbeitern wie-
der zweil Millionen Euro Umsatz an,
schrankt aber ein, dass diese Mess-
zahl angesichts der teils hohen Ein-
zelwerte tiber die Jahre hinweg star-
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ken Schwankungen unterworfen sei.
Er wiirde die Ansiedlung weiterer
Einzelhdindler und Spezialisten mit
individuellem Angebot begriifen.
Das mache eine Innenstadt einzigar-
tig: .Mit austauschbaren Filialisten
holt man kein anspruchsvolles Publi-
kum, und genau das ist es, womit
Meustadt gegeniiber anderen punk-
ten kdnnte®, meint Denzinger. (hox)

INFO :
Im Internet: www.denzinger-pfalz.com.
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